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Masterclass Health&LifeScience

Succesvol met een nieuw product toetreden tot
de care- en curemarkt

KENNIS ACADEMIE
MASTERCLASSES

Wet- en regelgeving
en zorgfinanciering

CE Markering

Beinvioeden van key
opinieleiders

Door de bril van de
inkoper en de
zorgverlener

De investeerder,
propositiehuis-
training

CE Markering

Deze masterclass is een
initiatief van:

KENNISALLIANTIE
EN SYNTENS

Informatie en inschrijven:

SYNTENS

Martijn Hessels
(inhoudelijke vragen)
TELEFOON:
088-4440149
E-MAIL:
mjh@syntens.nl

KENNISALLIANTIE
Peter Reffeltrath

TELEFOON:

015-2840487

E-MAIL:
reffeltrath@kennisalliantie.nl

Kick off Masterclasses Health & Life Science

Wilt u als technisch geérienteerd bedrijf actief zijn op de medische markt en
weet u niet hoe u de care en curemarkt moet betreden met een overtuigend
product ? De Kennisalliantie en Syntens nemen u mee door het oerwoud van de
medische sector!

= U maakt kennis met de belangrijke stakeholders en hun belangen.

= U krijgt grip op de wetgeving en financieringsstromen.

= U krijgt inzicht in de stappen die u moet zetten om van uw product een
succes te maken.

Aanmelden voor het seminar kan door een mail te sturen aan:
lifesciences@kennisalliantie.nl. Voor informatie mail mjh@syntens.nl.

De dag wordt vormgegeven door Medtronic, Kleeven medical, Greenberg Traurig
juristen, Seijgraaf BV, Inkopers van Gelderland Ziekenhuis, Syntens en Jamla .

Tijdstip en locatie:

7 september van 9:30 tot 18:15 uur, Naturalis Leiden.
Deelname aan dit seminar is kosteloos maar het aantal plaatsen is beperkt!

Tijdens het seminar kunt u zich opgeven voor de opvolgende masterclasses waar
dieper wordt ingegaan op een aantal onderwerpen. Lees op de achterzijde wat u
kunt verwachten tijdens de Kick off en de Masterclasses.

Mede mogelijk
gemaakt door EFRO
van de Europese
Commissie
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KENNISALLIANTIE
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Kijk op de cursuskalender van
de KENNIS ACADEMIE
voor alle cursussen, workshops

en opleidingen in Zuid-Holland.

KENNISALLIANTIE

Crommelinplein 1
2627 BM Delft

TELEFOON:
015-2840487

E-MAIL:
info@kennisalliantie.nl

SYNTENS
Blaak 40
3000 CE Rotterdam

TELEFOON:
088-4440444

E-MAIL:

Overige events: bezoek
onze website! Ga naar

www.kennisalliantie.nl
www.syntens.nl

De Kennisalliantie is het netwerk voor innovatie en ondernemerschap in Zuid-Holland. De

Kennisalliantie verbindt partijen uit de vier O’s (ondernemers, onderzoek, overheid en onderwijs)
om samen de innovatieve bedrijvigheid in Zuid-Holland te bevorderen.

KICK OFF bijeenkomst

Tijdens de kick off geven we een overzicht van alle
vormen van legitimiteit en de hobbels die een
onderneming in de care en cure moet nemen.
Omlijst met praktijkverhalen komen de volgende
vragen aan bod:

= Wie zijn de spelers?

= Wat zijn de belangen?

=  Welke taal wordt er gesproken?

=  Wat zijn de risico’s?

= Hoeveel tijd ben ik kwijt?

=  Wat kost het me?

=  Waar kan ik terecht?

Na de laatste masterclass
bieden we voor de meest
kansrijke producten tot 180
uur gratis begeleiding aan!

Parallel aan de
masterclasses kunt u samen
met studenten de
processtappen in uw bedrijf
in de praktijk brengen.

De kick off wordt opgevolgd door 6 masterclasses waarin we met een kleine groep
ondernemers dieper ingaan op de benodigde stappen

DE MASTERCLASSES

Structurele financiering van uw product - oktober

De eindgebruiker van een medisch product is vaak niet de betaler. Om dit product
vergoed te krijgen moet er grip gekregen worden op de financieringsstructuur in
Nederland. Tijdens een sessie met reimbursement expert Lea Koelemeijer van Seijgraaf
BV wordt ingegaan op specifieke vragen.

Juridische vraagstukken en CE markering - november

Aan medische producten zitten veel juridische mogelijkheden en beperkingen. Medisch-
technologische jurist Erik Vollebregt van Greenberg Traurig begeleidt u bij vraagstukken
over CE markering en andere juridische vraagstukken.

De propositie richting de inkoper en de specialist - december

Tijdens deze twee trainingen leert u aan te sluiten bij de partij die overtuigd moet
worden. In dit geval is dat een inkoper van een ziekenhuis en een specialist. Onder
begeleiding van Syntens en in samenwerking met Rene Muller, inkoper van het
Gelderland ziekenhuis worden er proposities ontwikkeld voor uw product.

Strategische partners vinden, hoe blaas ik mijn innovatie leven in? — Januari

Onder begeleiding van Giel Swager van Jamla en Medtechpartners wordt er gewerkt aan
het vinden van strategische partners. Ook wordt er gezorgd voor een presentatie aan
eventuele strategische partners.

Financiéle mogelijkheden van innoveren in het buitenland — Februari

De markt in Nederland is vaak te klein. Britta Schaffmeister van PWC leidt u door de
subsidies en fiscale mogelijkheden in het buitenland.

Syntens weet hoe en waarmee een MKB’er succesvol innoveert. We helpen ondernemers

vandaag om morgen zelf verder te groeien. Met gratis advies van een gedreven adviseur.



mailto:info@kennisalliantie.nl
mailto:MHJ@syntens.nl
http://www.kennisalliantie.nl/
http://www.syntens.nl/

